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Tongersesteenweg 139, 3770 Riemst
(anciennement Interieurs Eycken)
T 012 44 01 10
www.verberckmoes.be

Fauteuil relax
2 moteurs + accu, 

prix en tissu à partir de
1.363 € MAINTENANT 

1.199 €

SOLDES D’ÉTÉ

Bar 2 portes
858 € MAINTENANT 769 €Dressoir 220cm

1.078 € MAINTENANT 969 €

Consultez nos brochures sur
verberckmoes.be

Passez pendant nos soldes 
d’été et profitez de nombreuses 

actions et promotions!*

Chaises 5+1
GRATUIT

MAINTENANT 
152 €

MAINTENANT 
132 €

MAINTENANT 
119 € MAINTENANT 

110 €

Lit 160x200cm, incl matelas
MAINTENANT 1.599 €

Pouf

MAINTENANT 265 €

3-places 227cm en tissu 
MAINTENANT 999 €

MAINTENANT 

*p
rix

 e
t a

ct
io

ns
 v

al
ab

le
s j

us
qu

’à 
31

/0
7/

20
23

Table 180(+2x45cm)76x90cm MAINTENANT 679 €  
Chaise MAINTENANT 179 €

20015874

GEOFFREY WOLFF

Q
uand  l’ecommerce  se  développe,
ce sont les commerçants et les pro
ducteurs  locaux  qui  souffrent.  À

moins évidemment qu’ils ne se décident
à embrayer,  seule  solution  pour  leur
permettre  de  se  battre  à  armes  égales
avec leurs concurrents « virtuels ». Mais
l’ecommerce, et en particulier les livrai
sons indispensables à ce type de transac
tion, a évidemment un coût, que les pe
tites  enseignes  locales  ne  peuvent  pas
toujours assumer.
Un constat qui a poussé voici deux ans
Philippe  Dodrimont,  président  du
Groupe  Économique  OurtheVesdre
Amblève (Greova) à envisager un Ama
zon local. « Les consommateurs veulent
consommer bio, en circuit court, près de
chez eux et de bons produits, expliquet
il. Cependant, dans le même temps, ils
n’entendent  plus  consacrer  du  temps
pour faire leurs achats mais sont deve
nus de vrais adeptes des achats en ligne.
Le projet d’ecommerce proposé par le
Greova vise à concilier les deux points
de vue. »

LA PLATEFORME EST LANCÉE
Aujourd’hui, ce projet est sur les rails.
Une  plateforme  web  répertorie  l’en
semble  des  commerces  et  producteurs
locaux, « et même l’ensemble des activi
tés économiques des 14 communes du
Greova ». Elle va maintenant  servir de
base au projet de livraison à domicile.
« Dans un premier temps, on ne compte
travailler  qu’avec  les  commerces  de
proximité et  les producteurs, continue

M.  Dodrimont.  On  va  maintenant  les
solliciter pour voir lesquels seraient in
téressés par la distribution de leurs pro
duits, et ce qu’ils attendent de l’ecom
merce pour développer leurs activités. »
D’où l’appel,  lancé maintenant depuis
quelques jours, aux logisticiens désireux
de participer au projet. D’eux dépendra
en grande partie le succès de cet « Ama
zon  OurtheVesdreAmblève ».  « Nous
recherchons en effet une société de li
vraison  pour  mettre  en  place  un  sys
tème qui resterait à caractère régional et
familial, continue le président du Greo
va, et qui tiendrait compte des spécifici

tés du commerce de proximité. Le tout à
prix abordable : si nous sommes beau
coup  plus  chers  que  la  concurrence
pour la livraison, ça ne servira évidem
ment à rien. »
Ce  service  pourrait  alors  prendre  ses
quartiers dans un hallrelais du zoning
de Harzé, loué par la SPI au Greova dans
le  but  de  concrétiser  ce  projetpilote.
L’objectif étant de lancer les premières
livraisons avant la fin de cette année. 

OURTHE-VESDRE-AMBLÈVE

Le Greova va lancer l’équivalent du service Amazon pour les producteurs locaux. © SPI/DR/AFP

Le Greova, chargé du redéploiement économique de l’OurtheVesdreAmblève, finalise un projetpilote d’ecommerce destiné aux producteurs locaux. 
Un « Amazon OurtheVesdreAmblève » qui leur permettrait de faire livrer leurs ventes à domicile au départ d’un hallrelais à Harzé.

UN « AMAZON OURTHEVESDREAMBLÈVE »
AVANT LA FIN DE CETTE ANNÉE

Ap-pel aux candidats

Aujourd’hui, tout est prêt ou presque pour lancer ce nouveau service. Manque juste…
l’entreprise logistique. « Nous venons de lancer l’appel aux entreprises, indique Philippe
Dodrimont. Nous avons déjà reçu plusieurs marques d’intérêt, mais nous attendons le reste
des candidatures pour fin juillet. »
Le lauréat devrait être désigné dans la foulée, durant la première quinzaine d’août. Sui
vront alors une série de rencontres avec les commerçants, producteurs et acteurs écono
miques locaux, pour définir les besoins de chacun, et établir un mode de fonctionnement
susceptible de satisfaire l’ensemble des parties. « Le but est évidemment de faire en sorte
que les commerçants paient le moins possible, mais aussi que l’entreprise s’y retrouve
financièrement, note M. Dodrimont. On ne peut évidemment pas lui demander d’aller
chercher un ravier de fraises chez un commerçant pour l’amener 20 kilomètres plus loin,
ce ne serait pas rentable. »
C’est donc un système de tournées qui sera sans doute privilégié, « avec la possibilité pour
le commerçant de faire enlever le produit chez lui, ou de le déposer dans le bâtiment
relais, d’où partira la livraison. »
Le Greova se laisse quelques semaines pour finaliser le système, l’objectif étant d’être fin
prêt pour les derniers jours de novembre, et donc pour les cadeaux de fin d’année…

L’URGENCE : TROUVER L’ENTREPRISE LOGISTIQUE

”Nous recherchons une société

de livraison pour mettre en place

un système qui resterait

à caractère régional et familial »

Philippe Dodrimont 
PRÉSIDENT DU GREOVA 


